
BAC PRO TCV
Technicien Conseil Vente (en alimentation) 

7 semaines de stage en Seconde, 9
semaines en Première et 5 semaines en
Terminale. Différents lieux possibles :

Magasins spécialisés
Producteurs avec service commercial
Possibilité de stage à l’étranger
Grandes et moyennes surfaces

LES STAGESLES OBJECTIFS
EN ENTREPRISEDE LA FORMATION

Maîtriser les techniques de vente et
de conseil client
Développer des compétences en
gestion commerciale
Connaître et valoriser les produits
(alimentaires)
Préparer l’insertion professionnelle
ou la poursuite d’études

Baccalauréat
professionnel
Titre de niveau 3

Durée de 
la formation

3 ans

Stages
22 semaines réparties

sur les 3 années

Admission
Après la 3ème, la

seconde ou un CAP



Les         de l’ESPB
Retrouve toutes les informations
complémentaires juste ici

Rejoins-nous sur
les réseaux sociaux

Cette formation t’intéresse ?

LE CONTENU
DE LA FORMATION

Enseignement général : français,
maths, histoire-géo, économie,
anglais
Enseignement professionnel :
techniques de vente, gestion
commerciale, connaissance des
produits
Stages, projets, mises en situation
en magasin pédagogique

50 % en contrôle continu
50 % en examen final

LES MODALITÉS
D’ÉVALUATION

Ensemble Scolaire La Providence en Brocéliande • 28 Rue de Rennes 35360 Montauban-de-Bretagne 
02 99 06 52 84 • contact@espb.bzh • www.laprovidence-enbroceliande.fr

Magasin pédagogique et solidaire
pour s’entraîner en conditions réelles
Projets concrets et mises en situation
professionnelle
Possibilité de stage à l’étranger /
section européenne
Interventions et visites
professionnelles

Poursuites d’études : BTS MCO /
NDRC / Technico-commercial ,  
mentions complémentaires ou
certificats de spécialisation.
Débouchés : Vendeur / conseiller de
vente, Responsable de rayon,
Technico-commercial, Gérant de
magasin ou employé de commerce.

LES SPÉCIFICITÉS
DE LA FORMATION

POURSUITES D’ÉTUDES
& DÉBOUCHÉS

Un lycée de proximité, à taille humaine
Des locaux propres et accueillants
Des équipements pédagogiques
modernes et adaptés à chaque filière
Un accompagnement des élèves à
besoins particuliers
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